Yritysidea: Mitä Kouvolassa tarvitaan?
I. Miettikää tuote = tavara tai palvelu.
1. Vapaata ideointia (jos idea ei ole vielä varma).
Kirjoittele ideoita sattumanvaraisesti. Kaikki aivan järjettömiltä tuntuvat ideat ovat sallittuja. Apuna voit käyttää paperia ja kynää.
2. Tuote – Mitä hyötyä ja mitä etua?
Idearuutu
	KENELLE?
Ketkä ovat potentiaalisia asiakkaitamme?
	IMAGO, MISTÄ MEIDÄT TUNTEE?
Mikä on meidän tapamme toimia?

	MITÄ?
Mitä tuotetta tai palvelua tarjoamme?
	MITEN?
Miten teemme tuotteen tai palvelun? Onko meillä yhteistyökumppaneita ja keitä he ovat?



II. Mieti liiketoimintamallia: Vastatkaa seuraaviin kysymyksiin.
1. Asiakasryhmät: ketkä ovat tuotteenne/palvelunne asiakkaita?



2. Arvolupaus: mitä hyötyä ideanne tarjoaa asiakkaille ja mikä sen arvon luo? Muista, että ominaisuus ei ole hyöty.



3. Kanavat: mitä kautta viestitte tuotteesta/palvelustanne? mistä tuotetta/palvelua voi ostaa?



4. Kilpailuetu: miten erotutte muista samankaltaisista ideoista?


5. Menot: mihin rahaa menee, jos toteutatte ideanne?


6. Tulot: mistä rahaa tulee, jos toteutatte ideanne?


7. Ongelma: kirjoita 1-3 ongelmaa/haastetta, joita ideanne toteuttamiseen liittyy.



8. Ratkaisu: kirjoita ehdottamasi ratkaisu jokaiseen ongelmaan.



III. RAHOITUS, KUSTANNUKSET JA HINNOITTELU = KANNATTAVUUSLASKELMA
1. Yrityksen rahoitus: mistä rahaa aloittamiseen: omaa rahaa, lainaa, vieraspääomaa, tuet (s. 33-34):



2. Kustannukset Huom! Rahoituslaskelma, Kannattavuuslaskelma ja Tulossuunnitelma (s. 28-30)

a) Investoinnit aluksi (mitä ja kuinka paljon):


b) Kustannukset
· Kiinteät kustannukset:




· Muuttuvat kustannukset:



· Kustannukset yhteensä:





3. Hinnoittelu → Tuotteen hinta (mikä on oltava hinta ja kuinka paljon myytävä, että tulos on positiivinen, esim. kuukaudessa).
Huom! Myyntilaskelma, Hinnoittele huolella (s. 31-32)







